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INHALT Siegfried Dehne errichtet dritten Betrieb mit 10.000 gm Hochglas in Wiesmoor.

Dehne Topfpflanzen expandiert
Gartner aus Wiesmoor erfolgreich
Nordwest-Blumen: Mehr Umsatz
Virtuelles Erlebnis lockt Kunden
Neues Logistikzentrum
Kalktolerante Rhododendron

NEUE PRODUKTE

—

trendy taschjes

Dehne présentiert auf der IPM Ka-
lanchoe - verwandelt in ein jun-
ges, trendgerechtes Produkt in SB-
Verpackung. Halle 2, Stand 414

Calandivaim 12 cm Topf
Neu bei Dehne sind gefiillt blu-
hende Kalanchoe, die unter dem
Markennamen Calandiva verkauft
werden. Halle 2, Stand 414

Lithodora diffusa

Bereits in 2002 présentierte Dehne
diesen blau blihenden Strauch.
Halle 2, Stand 414

NACHRICHTEN

Nor dwest-Blumen Wiesmoor :
11 % mehr Umsatz
Nordwest-Blumen Wiesmoor und
die Tochter Flora 3000 konnten
im abgelaufenen Ge-schéftsjahr
ihre Umsétze um 5,5 Mio. Euro
ausweiten. Die Umsatzsteigerun-
gen beider Unternehmen liegen
deutlich Gber Branchenschnitt, der
Gesamtumsatz iberschritt die 60
Mio. Euro-Marke deutlich. Beson-
ders wichtig fur die Genossen-
schaft: Die Vermarktung von Mit-
gliedsware wuchs in etwa analog
zur gesamten Umsatzausweitung
der Vermarktungseinrichtung.
Halle 2, Stand 2-312
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Dehne Topfpflanzen expan

Wiesmoor - Der Gartenbau-
betrieb Dehne hat einen
neuen Zweigbetrieb errich-
tet. Baubeginn fiir das rund 2
Mio. Euro teure Neubaupro-
jekt war der 11. Juni 2003.
Auf einem 4 ha grol3en
Grundstiick entstanden im 1.
Bauabschnitt rund 10.000
gm Hochglas.

Der neue Betrieb ist mit
modernster Technik ausge-
stattet. Selbstverstandlich ist
der Einsatz eines Mobiltisch-
systems. Dehne verfiigt Gber
langjéhrige Erfahrungen im
Einsatz von teilautomatisier-
ten Mobiltischsystemen.
Dieses Mal ging es einen
Schritt weiter:

diert

Der Transport der Mobil-
tische wird vollautomatisch
von einem Roboter abge-
wickelt werden. Dehne ver-
spricht sich durch die Erwei-
terung der Kulturflachen
positive Auswirkungen auf
den Gesamtbetrieb, da eine
Kultur, die bisher an zwei
Standorten produziert wurde,
nun im neuen Betrieb zu-
sammengefasst wird. Nach
Fertigstellung des 1. Bauab-
schnittes verfugt das Unter-
nehmen Uber eine Hochglas-
flache von ca. 50.000 gm.
Kultiviert werden blihende
Topfpflanzen. Der Verkauf
erfolgt uber die Nordwest-
Blumen Wiesmoor Garten-
baugenossenschaft eG und
die Tochtergesellschaft Flora
3000 Magdeburg an den
Fachhandel in ganz Deutsch-
land. Weitere Informationen
unter www.dehne.de.

Nordwest-Blumen présentierte sich mit 18 Mitgliedern auf der IGA Rostock.

Gartner aus Wiesmoor erfolgreich

Mit 18 Gartnern beteiligte
sich Nordwest-Blumen
Wiesmoor an der Blumen-
schau "Tischlein deck dich™
der Int. Gartenbauausstel-
lung in Rostock.

Siegfried Dehne, Wiesmoor,
schloss den Wettbewerb mit
einer grofRen Goldmedaille
flr ,,ansprechende Kalan-
choe- und Begonien-Neu-
zuchtungen* sowie 3 Gold-
und 5 Silbermedaillen am er-
folgreichsten ab. Elatior-Be-
gonien prasentierte Dehne
unter anderem als Midi-
Pflanzen, die sich auch gut
zur Bepflanzung von Bal-
konkasten und anderen FI&-
chen im sommerlichen Gar-
ten eignen.

Ebenfalls mit Nordwest-Blu-
men stellte Friedhelm
Leuchtenberger, Lingen, aus.
Er bekam eine Grol3e Gold-
medaille fiir ,,auBergewdhn-
liche mediterrane Solitérs
und Schaupflanzen in an-
sprechender Qualitat”. Die
Groflten Goldmedaillen sind
die hdchsten Preise im Rah-
men einer IGABlumenschau.
Dritter im Bunde der Gewin-
ner von groRen Preisen im
gartnerischen Wettbewerb
ist Gartenbau Harms, Wies-
moor, mit dem Ehrenpreis
des Landesverbandes Gar-
tenbau Westfalen-Lippe fiir
,»ein gemischtes Sortiment
an Beet- und Balkonpflanzen
in sehr guter Qualitat. Dazu

DER WIESMOORER

erhielt Harms 3 Gold-, 3 Sil-
ber- und 1 Bronzemedaille.
Insgesamt schloss die Ge-
meinschaft in dieser Schau
mit 19 Gold-, 17 Silber- und
8 Bronzemedaillen ab.

Di., 27.01.2004
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Nor dwest-Blumen Wiesmoor :
Neues L ogostikzentrum er 6ffnet

Nordwest-Blumen Wiesmoor hat
vor kurzem ihr neues Logistikzen-
trum er6ffnet. Mit einer Gesamtin-
vestitionssumme in Hohe von 2,5
Mio. € ist es die bisher grofite Ein-
zelinvestition in der Geschichte
der Genossenschaft. In den ver-
gangenen Jahren war man immer
wieder an Kapazitatsgrenzen ge-
stoBen. Mit dem Neubau soll das
zukiinftige Wachstum bei der Ver-
marktung der Mitgliedsproduktion
gesichert werden. Die neue Halle
ist mit 3.000 gm doppelt so groR,
wie die bisherige Versandhalle.
Zuschnitt und Anbindung sind so
gestaltet, daf eine effiziente Ver-
sandabwicklung mdglich ist. 18
Thermoschleusen mit automa-
tischen Uberladebriicken ermég-
lichen eine schnelle und gerdusch-
arme Be- und Entladung der Lkw.
14 moderne Biiroarbeitsplatze
oberhalb der Rampen fur die neu
strukturierte Logistikabteilung
wurden geschaffen. Weiterhin ent-
stand eine 14.000 gm grof3e Frei-
flache, die als Verkehrsflache und
Parkplatzbereich genutzt wird.
www.nordwest-blumen.de

WEBTIPPS

www.abaka.de

www.dehne.de
www.dehne-internet.de
www.flora3000.de

www.gabot.de

www.hortiflash.de
www.nordwest-blumen.de
www.wiesmoorer-baumschulen.de
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dehne internet prasentiert auf der IPM 2004 mit HORTIFLASH retail eine um-

fassende Internet-Komplettldsung fir Einzelhandelsgartner und Gartencenter.

Virtuelles Erlebnis
lockt Kunden ins reale Geschaft!
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Essen - Service und Erleb-
niseinkauf sind fiir Sie keine
Fremdworte? Im Internet
gelten die gleichen Gesetze.
Bieten Sie lhren Kunden
auch auf Ihrer Homepage ein
besonderes Erlebnis. Dabei
geht es nicht darum, direkt
Uber das Internet zu ver-
kaufen. Nutzen Sie lhre be-
stehende Infrastruktur:
Holen Sie potenzielle Kun-
den zu sich ins Geschaft!
Denn hier haben Sie es sel-
ber in der Hand, wie hoch
die Rechnung des Kunden
nach dem Kauf ist.
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Nutzen Sie alle Mdglichkei-
ten des Internets zur Neu-
kundengewinnung, Kunden-
bindung und Betreuung von
Stammkunden! Auf der IPM
stellt dehne internet mit
HORTIFLASH retail eine
umfassende Komplettlésung
flr den griinen Einzelhandel
vor. Im Lieferumfang ent-
halten sind Konzeption, De-
sign und Layout einer pro-
fessionellen Homepage, die
Erstellung von 20 Internet-
Seiten sowie eine Pflegesoft-
ware, mit der Sie oder lhre
Mitarbeiter Ihre Homepage

jederzeit rationell aktuali-
sieren und erweitern kénnen.
Herausragendes Produkt-
merkmal ist der Pflegever-
trag. Zum Pauschalpreis von
monatlich 25,- Euro zzgl.
MwsSt. sorgen Fachredak-
teure (Gértnermeister und
Marketingexperten) mit at-
traktiven Beitragen dafir,
dass Ihre Homepage jeder-
zeit interessant und aktuell
ist. Das Themenportfolio
reicht von Produktportraits,
Pflanz- und Lifestyleartikeln
bis zu umfangreichen Fach-
beitragen. Das Text- und
Bildmaterial wird direkt in
Ihre Homepage integriert. So
kdénnen Sie sich voll auf das
konzentrieren, was Sie am
Besten konnen: Verkaufen!
HORTIFLASH retail bringt
Ihnen die Kunden ins Ge-
schaft und nimmt lhnen teil-
weise zeitintensive Bera-
tungsgesprache ab. Dehne
garantiert Ihnen sogar einen
Gebietsschutz, damit die 6rt-
liche Konkurrenz nicht tber
eine vergleichbare Internet-
Prasenz verfugt.
www.dehne-internet.de
Halle 2.0, Stand 2-414. (LD)

Rhododendron fir fast jeden Standort
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Rhododendron (Alpenrosen) geho-
ren zu den altesten Gattungen un-
serer Pflanzenwelt und zweifellos
zu den schonsten Blutengehdlzen.
Da nur wenige dieser Wildarten fiir
die europdischen Klimabereiche ge-
eignet waren, begann man bereits
vor ca. 100 Jahren mit der Ziichtung
von Rhododendron. Es entstand ei-
ne Vielzahl von Sorten mit verbes-
serten Eigenschaften im Hinblick
auf Klimahérte, Wuchscharakter,
Blutenfarbe und -form. Eines je-
doch konnte tber die Jahre hinweg
nicht zlichterisch veréndert werden:
die speziellen Bodenanspriche der
Rhododendron. Sie lieben einen
sauren, humusreichen und gut durch
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lufteten Boden. Der optimale pH-
Wert flir Rhododendron liegt bei
4,5. Viele Garten weisen jedoch
héhere pH-Werte, zum Teil bis pH
8,0, auf! Nach langjahriger Zuch-
tungsarbeit ist es mit Unterstiitzung
der Interessengemeinschaft kalkto-
leranter Rhododendron - kurz
INKARHO - gelungen, Rhododen-
dron flr diese Bodenverhéltnisse zu
ziichten. Die kalktoleranten
INKARHO-Rhododendron machen
es heute moglich, Rhododendron
auch auf kalkhaltigen Boden mit
hoheren pH-Werten zu pflanzen.
Weitere Informationen bei ABAKA
Rhodo Wiesmoor (www.abaka.de)
oder in Halle 11, Stand 112. (RW)
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